
 

 

 

 

 

 

 

 

 

～脳科学、心理学に基づいたコミュニケーション～ 

  コミュニケーションの改善を図り、売り込まないで売上を 

  アップする方法を教えます！！是非皆様ご参加ください！ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

セミナーセミナーセミナーセミナー「「「「コミュニケーションコミュニケーションコミュニケーションコミュニケーション集客術集客術集客術集客術」」」」申込書申込書申込書申込書    

事業所名事業所名事業所名事業所名        

所所所所    在在在在    地地地地    
TEL(  TEL(  TEL(  TEL(       ) ) ) )    

FAX(  FAX(  FAX(  FAX(       ) ) ) )    

受講者氏名受講者氏名受講者氏名受講者氏名        

受講者氏名受講者氏名受講者氏名受講者氏名        
 

※ご記入頂いた情報は、当所が主催する各種セミナーの運営・管理等以外には使用致しません。 

◎◎◎◎ヴィゴラスマインドヴィゴラスマインドヴィゴラスマインドヴィゴラスマインド    代表代表代表代表    
メンタルコミュニケーショントレーナーメンタルコミュニケーショントレーナーメンタルコミュニケーショントレーナーメンタルコミュニケーショントレーナー    

◎◎◎◎カフェエスプレッシーボカフェエスプレッシーボカフェエスプレッシーボカフェエスプレッシーボ    オーナーオーナーオーナーオーナー 
全国規模の国家資格取得予備校のメンタルコミュニケーショントレーナー

として、これまでに 10000人以上の働きながら受験に臨む社会人の相談役を

8 年間務める。また、同予備校の経営者としても活躍。心理学を応用したマ

ーケティングを推進し、代表取締役に就任して直ぐ、売上前年比 350％アッ

プを果たし、業界 No.1の予備校とする。2010年予備校の経営を離れ、新た

にヴィゴラスマインドを東京で立ち上げる。 
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TELᲴ0955-72-5141 

FAXᲴ0955-72-5146 

ⅠⅠⅠⅠ売売売売りりりり込込込込まないまないまないまない集集集集客客客客がががが一番集一番集一番集一番集まるまるまるまる    

 ・辛くて成果の出なかったテレアポ集客時代 

 ・お客さんを喜ばせることに徹する 

ⅡⅡⅡⅡコミュニケーションコミュニケーションコミュニケーションコミュニケーションをををを見直見直見直見直せばおせばおせばおせばお客客客客さんがよってくるさんがよってくるさんがよってくるさんがよってくる！！！！    

 ・自分自身とのコミュニケーションを見直す 

 ・自分自身を高めるワークショップ（トレーニング） 

ⅢⅢⅢⅢコミュニケーションコミュニケーションコミュニケーションコミュニケーションをををを見直見直見直見直せばおせばおせばおせばお客客客客さんがさんがさんがさんが営業営業営業営業してくれるしてくれるしてくれるしてくれる！！！！    

 ・他人とのコミュニケーションを見直す 

 ・愛されるコミュニケーションワークショップ（トレーニング）など 

能力開発・ 
自己改革部門 

話し方・ 
プレゼン部門 


